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一、报告报价

《2020-2026年中国个人代理保险市场竞争策略及前景发展趋势预测报告》信息及时，资料详

实，指导性强，具有独家，独到，独特的优势。旨在帮助客户掌握区域经济趋势，获得优质

客户信息，准确、全面、迅速了解目前行业发展动向，从而提升工作效率和效果，是把握企

业战略发展定位不可或缺的重要决策依据。
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二、说明、目录、图表目录

 保险营销员在工作日的营销时间多集中在6小时左右，超过8小时的只占 13%。每天的平均拜

访次数集中在1-3次左右，占比72%。而大多数营销员在遭受客户3次左右的拒绝之后，会选择

放弃。总的来看，保险营销中介工作，能够比较好地平衡工作与生活之间的关系。  保险营销

员工作日保险营销时间 智研数据研究中心发布的《2020-2026年中国个人代理保险市场竞争策

略及前景发展趋势预测报告》共六章。首先介绍了中国个人代理保险行业市场发展环境、个

人代理保险整体运行态势等，接着分析了中国个人代理保险行业市场运行的现状，然后介绍

了个人代理保险市场竞争格局。随后，报告对个人代理保险做了重点企业经营状况分析，最

后分析了中国个人代理保险行业发展趋势与投资预测。您若想对个人代理保险产业有个系统

的了解或者想投资中国个人代理保险行业，本报告是您不可或缺的重要工具。本研究报告数

据主要采用国家统计数据，海关总署，问卷调查数据，商务部采集数据等数据库。其中宏观

经济数据主要来自国家统计局，部分行业统计数据主要来自国家统计局及市场调研数据，企

业数据主要来自于国统计局规模企业统计数据库及证券交易所等，价格数据主要来自于各类

市场监测数据库。 报告目录：第.1章：发达国家个人代理保险发展经验借鉴1.1 美国个人代理

保险发展经验借鉴1.1.1 美国保险业发展现状分析1.1.2 美国保险业市场结构分析1.1.3 美国保险

业营销渠道分析1.1.4 美国保险业个人代理保险分析1.1.5 美国美亚保险公司案例分析1.1.6 美国

保险业个人代理保险发展经验1.2 英国个人代理保险发展经验借鉴1.2.1 英国保险业发展现状分

析1.2.2 英国保险业市场结构分析1.2.3 英国保险业营销渠道分析1.2.4 英国保险业个人代理保险

分析1.2.5 英国保诚集团案例分析1.2.6 英国保险业个人代理保险发展经验1.3 日本个人代理保险

发展经验借鉴1.3.1 日本保险业发展现状分析1.3.2 日本保险业市场结构分析1.3.3 日本保险业营

销渠道分析1.3.4 日本保险业个人代理保险分析1.3.5 日本生命保险公司案例分析1.3.6 日本保险

业个人代理保险发展经验1.4 发达国家个人代理保险发展比较1.4.1 发达国家保险业经营模式对

比1.4.2 发达国家保险业营销渠道对比1.4.3 发达国家保险业个人代理保险市场对比1.4.4 发达国

家保险业个人代理保险发展经验对比 第2章：中国个人代理保险所属行业市场发展现状2.1 个

人代理保险行业发展环境分析2.1.1 个人代理保险行业经济环境分析（1）经济增长情况分析

（2）居民收入储蓄状况（3）居民消费结构变化（4）金融市场运行状况2.1.2 个人代理保险行

业政策环境分析（1）保险行业发展规划（2）保险行业相关法规（3）保险行业相关规章（4

）保险行业相关规范2.2 个人代理保险行业市场运营分析2.2.1 个人代理保险渠道市场特征2.2.2 

个人代理保险渠道规模分析2.2.3 个人代理保险渠道行业地位2.2.4 个人代理保险渠道业务结构

（1）财产险个人代理保险渠道分析（2）人身险个人代理保险渠道分析2.3 个人代理保险行业

供给市场分析2.3.1 个险营销员规模分析2.3.2 个险营销员结构分析2.3.3 个险营销员就业率分析 



第3章：中国个人代理保险所属行业市场竞争分析3.1 个人代理保险行业竞争格局分析3.1.1 个

险代理企业规模格局3.1.2 个险代理企业性质格局3.2 个人代理保险行业竞争力分析3.2.1 个险代

理渠道上游议价能力3.2.2 个险代理渠道下游议价能力3.2.3 个险代理渠道新进入者威胁3.2.4 个

险代理渠道替代产品威胁3.2.5 个险代理渠道内部竞争分析3.2.6 个险代理渠道市场竞争总结 

第4章：中国个人代理保险所属行业市场需求分析4.1 中国个人代理保险市场消费者调研分

析4.1.1 消费者特征总结4.1.2 消费者投保意识4.1.3 消费者投保渠道4.1.4 消费者投保类别4.1.5 消

费者对投保渠道满意度分析4.1.6 消费者对保险类别满意度分析4.2 中国个人代理保险市场重点

区域需求分析4.2.1 个险代理渠道区域政策分析4.2.2 个险代理渠道区域结构分析4.2.3 个险代理

渠道重点区域市场需求（1）北京市个险代理渠道市场需求潜力分析（2）上海市个险代理渠

道市场需求潜力分析（3）广东省个险代理渠道市场需求潜力分析（4）江苏省个险代理渠道

市场需求潜力分析（5）浙江省个险代理渠道市场需求潜力分析（6）福建省个险代理渠道市

场需求潜力分析4.2.4 个险代理渠道区域市场需求总结 第5章：中国个人代理保险行业标杆企

业分析5.1 中国个人代理保险行业企业总体发展概况5.1.1 保险业企业分类5.1.2 企业性质结

构5.2 中国个人代理保险行业企业经营状况分析5.2.1 中国人寿保险股份有限公司（1）企业基

本信息（2）企业教育情况分析（3）企业经营状况优劣势分析5.2.2 中国平安人寿保险股份有

限公司（1）企业基本信息（2）企业教育情况分析（3）企业经营状况优劣势分析5.2.3 新华人

寿保险股份有限公司（1）企业基本信息（2）企业教育情况分析（3）企业经营状况优劣势分

析5.2.4 中国太平洋人寿保险股份有限公司（1）企业基本信息（2）企业教育情况分析（3）企

业经营状况优劣势分析5.2.5 中国人民人寿保险股份有限公司（1）企业基本信息（2）企业教

育情况分析（3）企业经营状况优劣势分析5.2.6 泰康人寿保险股份有限公司（1）企业基本信

息（2）企业教育情况分析（3）企业经营状况优劣势分析5.2.7 太平人寿保险有限公司（1）企

业基本信息（2）企业教育情况分析（3）企业经营状况优劣势分析5.2.8 安邦人寿保险股份有

限公司（1）企业基本信息（2）企业教育情况分析（3）企业经营状况优劣势分析5.2.9 生命人

寿保险股份有限公司（1）企业基本信息（2）企业教育情况分析（3）企业经营状况优劣势分

析5.2.10 恒安标准人寿保险有限公司（1）企业基本信息（2）企业教育情况分析（3）企业经

营状况优劣势分析 第6章：中国个人代理保险行业前景预测与投资战略规划6.1 个人代理保险

行业发展趋势与前景预测6.1.1 个人代理保险行业发展趋势分析人工智能在保险领域的应用，

可以降低保险行业的人力、管理以及培训成本。未来有望运用在保险的各个价值环节，比如

产品设计、销售、 智能保顾、核保理赔、风控、智能投顾、反保险欺诈、客服等等。互联网

及人工智能的影响人工智能与经代公司对保险营销行业的影响对于保险营销工作，人工智能

既存在着一定的替代作用，也具有一定的促进作用。关键看保险营销员能否做到扬长避短，

充分发挥个人优势，合理利用技术工具，提升自身的保险营销能 力及效率。人工智能对保险



营销工作的部分替代性首先，人工智能技术能帮助保险公司减轻代理成本，弱化营销员的经

验优势。传统保险服务主要通过保险营销员与客户进行沟通，实现对客户的了解，基于保险

营销员自身的专业和经验，为客户提供保险建议。其中可能出现保险营销员基于自身利益（

例如佣金抽成更多等），而非客户的利益做出保险建议的情况，这就是所谓代理成本问题。

但是通过人工智能技术，保险公司可以为客户提供定制的保险服务，减少代理成本。因此，

保险营销员的经验优势将被弱化。另外，人工智能技术能帮助保险公司提高客户服务效率，

提高营销员的准入门槛。人工智能擅长从事重复率较高、而复杂度相对较低的事务。因此，

保险公司可以将人工智能融合各类保险科技，应用于保险销售，从而大幅提高客户服务的效

率。比如通过语音识别、人脸识别等技术，为客户提供更加智能化、标准化以及专业化的服

务。这将提高保险营销行业的准入门槛，对于那些职业素养不高、客户体验较差的营销员，

构成了一定的替代作用。6.1.2 个人代理保险行业发展前景预测6.2 个人代理保险行业投资战略

规划6.2.1 个人代理保险行业投资机会分析6.2.2 个人代理保险行业战略布局建议6.2.3 个人代理

保险行业投资重点建议 图表目录：图表1：2008-2019年美国保险业市场保费收入变化（单位

：万元）图表2：2008-2019年美国保险业市场结构图表3：2019年美国保险业营销渠道结构图

表4：2008-2019年美国保险业个人代理保险保费收入占比图表5：美国保险业个人代理保险市

场发展经验图表6：2008-2019年英国保险业市场保费收入变化（单位：万元）图表7

：2008-2019年英国保险业市场结构图表8：2019年英国保险业营销渠道结构图表9：2008-2019

年英国保险业个人代理保险保费收入占比图表10：英国保险业个人代理保险市场发展经验图

表11：2008-2019年日本保险业市场保费收入变化（单位：万元）图表12：2008-2019年日本保

险业市场结构图表13：2019年日本保险业营销渠道结构图表14：2008-2019年日本保险业个人

代理保险保费收入占比图表15：日本保险业个人代理保险市场发展经验图表16：2010-2019年

国内生产总值及其增长速度（单位：亿元，%）图表17：2010-2017中国居民收入变化情况（

单位：元）图表18：2010-2019年中国居民收入与团体保险收入变动比较情况（单位：%）图

表19：2010-2019年中国居民储蓄存款变动情况（单位：亿元，%）图表20：2010-2019年中国

居民储蓄与团体保险收入变动比较情况（单位：%）图表21：2010-2019年居民恩格尔系数与

团体保险保费收入情况（单位：%，亿元）图表22：2009-2019年债券市场发行量趋势图（单

位：万亿元）图表23：2019年债券市场托管情况（单位：万亿元，%）图表24：2014-2019年银

行间国债收益率曲线变化情况（单位：%）图表25：2015 -2019年中国上证综合指数走势（单

位：点）图表26：2010-2019年中国原保险保费收入情况（单位：亿元，%）更多图表见正
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