
2021-2027年中国压裂车行

业深度分析与投资可行性报告

报告目录及图表目录

智研数据研究中心 编制
www.abaogao.com

http://www.abaogao.com


一、报告报价

《2021-2027年中国压裂车行业深度分析与投资可行性报告》信息及时，资料详实，指导性强

，具有独家，独到，独特的优势。旨在帮助客户掌握区域经济趋势，获得优质客户信息，准

确、全面、迅速了解目前行业发展动向，从而提升工作效率和效果，是把握企业战略发展定

位不可或缺的重要决策依据。
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二、说明、目录、图表目录

        常规油气因自身压力较大容易自喷，压裂设备仅于压力因年久而变小时使用，一般而

言3-5台2000型压裂车以30-50Mpa的压力就可以满足常规油气单井压裂需要。但页岩气由于压

力较低不会自喷，所以都需要实施多级压裂改造。单井压裂可能需要多达16台以上的2500型

压裂车，施工压力一般需达到50-90Mpa。质量上，由于我国页岩气开发难度较美国更大，进

一步提高了对我国压裂设备质量上的要求。中国页岩气资源多分布在山区，地表条件复杂，

黏土和矿物含量更高，岩石内空气阻力更大。另外，油藏埋深在3500米以下，需要        2500型

及以上的压裂车以大功率长时间稳定输出。随着国内技术不断发展，进口设备的技术优势已

经被抹平，价格上又高于国产设备，再加上进口设备的一些工艺主要面对的是原产地情况，

例如美国当地的油田通常道路平坦，施工作业中压力低，所以当地生产的设备也大多以2000

型为主。但我国的裂压工程通常施工压力高（2500型及以上），而且道路状况不好，所以海

外进口的设备适用性不强，在近年来国产设备发展迅速的冲击下已经逐步退出了中国市场，

目前进口产品市场占有率已不足10%。        目前我国压裂设备行业主要企业有四机厂、杰瑞股

份、中油科昊、南阳二机、北方重工、三一重工、山东科瑞、宝石机械等。目前市场主要由

四机厂、杰瑞股份（两大寡头）、宝石机械（中国石油石油机械子公司）三家占有。与四机

厂、杰瑞两大寡头长达数十年的技术沉淀与丰富的井场施工业绩相比，新进入者的压裂设备

整体缺乏竞争优势，尽管三一重工可能通过灵活的付款方式分享部分民营市场，宝石机械受

益中国石油内部采购优先权，但短期内均很难做到与四机厂和杰瑞的成套设备媲美，中油科

昊则作为市场跟随着分享低端市场。压裂设备国内市场主要参与者        页岩气开采成本不断

下降，页岩气开采行业盈利能力持续改善。目前涪陵地区单井产量10万方/天，威远地区单井

产量5-6万方/天，按照平均每口页岩气井的产量7.5万方/天。由于采用定量生产，页岩气产量

衰减较慢，3年分别衰减50%、30%、20%，单井3年累计产量合计为4000万方。保守假设页岩

气气井生命周期为3年，不考虑维护成本，单井5000万元成本对应盈亏平衡气价在1.25元/方。

补贴标准为0.3元/立方米，自2019年起，按照&ldquo;多增多补&rdquo;原则。考虑补贴，天然

气价格高于0.95元/方，3年可收回投入。随着技术更新迭代以及学习曲线效应，单井成本仍有

下降空间，页岩气行业盈利能力不断改善。        页岩气产业处于成长阶段，压裂设备需求逐

年递增。我国作为页岩气储量大国，页岩气可采资源量高达21.8万亿立方米，目前探明率

仅4.79%。        根据页岩气发展规划（2016-2020年），2020年力争实现页岩气产量300亿立方米

，产量目标是2018年产量的近3倍。要想达到2020年的规划目标，在未来，页岩气的开发力度

将会逐步加大，从而直接带动页岩气开采核心设备的增长。我国页岩气发展规划目标        智

研数据研究中心发布的《2021-2027年中国压裂车行业深度分析与投资可行性报告》共十二章



。首先介绍了中国压裂车行业市场发展环境、压裂车整体运行态势等，接着分析了中国压裂

车行业市场运行的现状，然后介绍了压裂车市场竞争格局。随后，报告对压裂车做了重点企

业经营状况分析，最后分析了中国压裂车行业发展趋势与投资预测。您若想对压裂车产业有

个系统的了解或者想投资中国压裂车行业，本报告是您不可或缺的重要工具。        本研究报

告数据主要采用国家统计数据，海关总署，问卷调查数据，商务部采集数据等数据库。其中

宏观经济数据主要来自国家统计局，部分行业统计数据主要来自国家统计局及市场调研数据

，企业数据主要来自于国统计局规模企业统计数据库及证券交易所等，价格数据主要来自于

各类市场监测数据库。 报告目录：第.一章 压裂车行业界定第.一节 压裂车行业定义第二节 压

裂车行业特点分析第三节 压裂车产业链分析 第二章 2015-2019年国际压裂车市场发展现状分

析第.一节 国际压裂车行业总体状况分析第二节 压裂车行业重点市场调研第三节 2021-2027年

国际压裂车行业趋势预测分析 第三章 2019年中国压裂车行业发展环境分析第.一节 压裂车行

业经济环境分析第二节 压裂车行业政策环境分析 第四章 压裂车行业技术发展现状及趋势预测

分析第.一节 当前中国压裂车技术发展现状调研第二节 中外压裂车技术差距及产生差距的主

要原因剖析第三节 提高中国压裂车技术的对策第四节 中国压裂车研发、设计发展趋势预测分

析 第五章 中国压裂车所属行业供需状况分析第.一节 2015-2019年中国压裂车所属行业状况分

析第二节 中国压裂车所属行业需求情况分析一、2015-2019年压裂车行业市场需求状况分

析2500型以上压裂设备主要用于页岩气及页岩油开采环节。压裂作业是利用压裂车(橇)组，将

携带化学添加剂和石英砂的液体(压裂液)通过高压泵注入到目的地层，使油岩石破裂产生裂

缝。一般来说，油井压裂之后，单井日产油量比压裂以前可以提高35倍，压裂设备是进行页

岩气和页岩油开发的必要工具。压裂作业的主要设备即为压裂车组或压裂橇组。压裂橇组是

指去掉底盘车后，安装在橇架上的压裂装置。用于页岩气开发的压裂车组一般功率达到4-5万

水马力，包含18-22台2500型传统压裂泵车或者10台5000型电驱压裂车、2台混砂车、2台仪表

车和1台管汇车。压裂车一般以压裂车组为单位进行作业二、2021-2027年压裂车行业现状分析

第三节 中国压裂车所属行业供给情况分析一、2015-2019年压裂车行业市场供给状况分析二

、2021-2027年压裂车行业市场供给预测分析 第六章 压裂车所属行业经济运行分析第.一节

2015-2019年压裂车所属行业偿债能力分析第二节 2015-2019年压裂车所属行业盈利能力分析第

三节 2015-2019年压裂车所属行业发展能力分析第四节 2015-2019年压裂车所属行业企业数量及

变化趋势预测分析 第七章 中国压裂车行业细分产品场分析 第八章 中国压裂车行业产品价格

监测第.一节 压裂车市场价格特征第二节 影响压裂车市场价格因素分析第三节 未来压裂车市

场价格走势预测分析 第九章 2015-2019年压裂车行业上、下游市场调研第.一节 压裂车行业上

游第二节 压裂车行业下游 第十章压裂车行业重点企业发展调研第.一节 烟台杰瑞石油服务集

团股份一、企业概述二、企业产品结构三、企业经营状况分析四、企业投资前景第二节 中国



石化集团江汉石油管理局一、企业概述二、企业产品结构三、企业经营状况分析四、企业投

资前景第三节 山东科瑞机械制造一、企业概述二、企业产品结构三、企业经营状况分析四、

企业投资前景第四节 兰州矿场机械一、企业概述二、企业产品结构三、企业经营状况分析四

、企业投资前景第五节 胜利油田东星石油技术一、企业概述二、企业产品结构三、企业经营

状况分析四、企业投资前景 第十一章 压裂车行业风险及对策第.一节 2021-2027年压裂车行业

发展环境分析第二节 2021-2027年压裂车行业壁垒分析一、技术壁垒二、品牌认知度壁垒三、

资金壁垒第三节 2021-2027年压裂车行业风险及对策一、市场风险及对策二、政策风险及对策

三、经营风险及对策四、行业竞争风险及对策 第十二章 压裂车行业发展及竞争策略分析（）

第.一节 2021-2027年压裂车行业投资前景一、技术开发战略二、产业战略规划三、业务组合战

略四、营销战略规划五、区域战略规划第二节 2021-2027年压裂车企业竞争策略分析一、提高

中国压裂车企业核心竞争力的对策二、影响压裂车企业核心竞争力的因素三、提高压裂车企

业竞争力的策略第三节中国压裂车品牌的战略思考（）一、压裂车实施品牌战略的意义二、

中国压裂车企业的品牌战略三、压裂车品牌战略管理的策略
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