
2016-2022年中国医疗美容

市场调查与发展前景预测报告

报告目录及图表目录

智研数据研究中心 编制
www.abaogao.com

http://www.abaogao.com


一、报告报价

《2016-2022年中国医疗美容市场调查与发展前景预测报告》信息及时，资料详实，指导性强

，具有独家，独到，独特的优势。旨在帮助客户掌握区域经济趋势，获得优质客户信息，准

确、全面、迅速了解目前行业发展动向，从而提升工作效率和效果，是把握企业战略发展定

位不可或缺的重要决策依据。
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二、说明、目录、图表目录

       随着人民生活水平的不断提高和广大人民群众对医疗保健需求的不断增加，医疗整形美容

行业也得到了不断发展，每年有几十万人接受各类医疗整形美容手术。我国传统文化开始释

放社会崇美意识，由于互联网的技术支撑和影视条件普及，特别是近几年韩剧热播和韩国明

星走红，也由于我国商界开始支撑造美市场，整形美容业正迅速形成热潮。我国整形美容业

一方面已呈现出一派欣欣向荣的朝阳产业局面，另一方面也面临着严峻的挑战。医疗体制改

革的争论，特别是舆论对民营医疗机构的公信力的置疑，对整形医疗美容机构（绝大部分是

民营企业）造成极大的冲击，更为雪上加霜的是主管部门开始强调医疗规范性和加大医疗广

告管制，极大的考验着整形美容机构的生存能力。规模过大、资金实力不强、规范性差、服

务能力有限的机构面临前所未有的经营困难，行业内的兼并收购不断增多。  

      整形美容行业和其它非治疗性医疗服务一样，对求美心理的需求把握和治疗是关键。求美

者不可能因为某一浅表器官外形的改变会引起容貌的巨变，50%左右的医疗纠纷都是因为心

理问题所至，所以整个整形美容业务的全流程都应当贯穿心理服务的内容，包括心理问诊、

现场心理诊断、术式心理矫正、心理护理和心理安慰回访才是整形行业的服务关键所在。其

它与美容有关的健康运动咨询、营养饮食咨询、终身美容服务等深层次服务在整形美容服务

中的份量也开始增加。行业内新兴的集体组团出国整容服务、整形医生中介业务、广告策划

业务外包服务等也开始崭露头角。

      各类医疗美容需求继续保持增长。由于中国求美者受媒体导向和专业医疗美容经营者的营

销&quot;炒作&quot;的影响。越来越多的消费者认为，专业医疗美容机构的医疗服务，适合中

国人的消费心理，美容形象设计可靠，使专业医疗美容机构的消费人群及需求量持续上升，

市场前景乐观。

      随着顾客求美消费的逐渐理智，目前医疗美容市场这种技术主导的服务模式将无法适应人

们日益增长的个性化需求，唯有细分顾客人群，从人本出发为其定制完善的服务才能赢得市

场。经过20多年的发展。我国医疗美容产业进入了&quot;大升级&quot;时期，专科的医疗美容

机构已不能满足消费者全方位美丽的要求，技术先进、项目丰富、人才突出的集成化、大规

模的医疗美容机构将成为大势所趋。

      智研数据研究中心发布的《2016-2022年中国医疗美容市场调查与发展前景预测报告》。内

容严谨、数据翔实，更辅以大量直观的图表帮助本行业企业准确把握行业发展动向、正确制

定企业竞争战略和投资策略。本报告依据国家统计局、海关总署和国家信息中心等渠道发布

的权威数据，以及我中心对本行业的实地调研，结合了行业所处的环境，从理论到实践、从

宏观到微观等多个角度进行研究分析。它是业内企业、相关投资公司及政府部门准确把握行



业发展趋势，洞悉行业竞争格局，规避经营和投资风险，制定正确竞争和投资战略决策的重

要决策依据之一。本报告是全面了解行业以及对本行业进行投资不可或缺的重要工具。

      智研数据研究中心是中国权威的产业研究机构之一，提供各个行业分析，市场分析，市场

预测，行业发展趋势，行业发展现状，及各行业产量、进出口，经营状况等统计数据，中国

产业研究、中国研究报告，具体产品有行业分析报告，市场分析报告，年鉴，名录等。
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